Wykasowac PowerPointa?
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Zapewne w tej chwili setka czytelnikédw PRoto.pl rzezbi co$ w PP pod
najblizszg prezentacje. Inni majg jeszcze gorzej - przeslij mi to w PP, bo
musze komus pokazac. Najgorzej jest wtedy, kiedy prezentacja jest
jednoczesnie dokumentem wewnetrznym, czyli importem z Worda i
Excela. Tyle ze z wiekszymi czcionkami. Tylko kto i do czego da sie takg
prezentacjg przekonac? Inny problem z prezentacjami i wystgpieniami
publicznymi to zwyczajna trema. Stres przed zabraniem gtosu, przed
ludzmi, przed kamerg potrafi ztamac najlepszych. Matthias P6hm jest
rozwigzaniem.

Marek Rozalski, trener i coach, poprowadzit z najlepszym
niemieckojezycznym guru retoryki trening Przemawianie+Prezentacja. Z
Matthiasem P6hmem przez trzy dni uczyli ponad 30 osob, jak mowic z
sensem, stosujqc proste techniki mowy efektywnej, lupy czasu, kadencji.

P6hm jest autorem 9 ksigzek dotyczacych prezentacji. Wydany takze w
Polsce , Btad PowerPointa” kupito pét miliona ludzi. Matthias PO6hm mowi
wprost: ,,PowerPoint niszczy gospodarki krajow. Poprzez nudne
prezentacje pozbawiasz sie lukratywnych kontraktéw, nie wygrywasz
przetargdéw, nie robisz dobrego wrazenia na konferencjach i spotkaniach
firmowych. Mniej zarabiasz. Mniej zarabia twoja firma. Mniej gospodarka
twojego kraju”.

Najnowszy pomyst Matthiasa P6hma to partia Anty PowerPoint. Jej celem
jest rozpropagowanie inicjatywy spotecznej zakazu uzywania PowerPointa
w prezentacjach, bo niszczy to narodowq gospodarke Szwajcarii. Zapisuje
sie. Zgodnie z prawem Szwajcarii obcokrajowcy mogg to zrobi¢. Niedtugo
bedzie nas ponad 36 tysiecy i bedziemy czwartg partiq Szwajcarii.
Zabawne - cho¢ prawdziwe.

P6hm doswiadczyt kluczowego w swoim zyciu zdarzenia, kiedy pracowat
jako inzynier informatyk w Genewie. Byt przedstawicielem zatogi w duzej
korporacji. W czasie spotkania zostat wyrwany z publicznosci przez
swojego szefa do spontanicznej wypowiedzi na zadany temat. Krztuszac
sie, z trzesqcym gtosem, stat zawstydzony przed catym zespotem.
~Zostatem publicznie upokorzony” - powiedziat Matthias. Po

tej porazce zdecydowat pozby¢ sie fobii przed przemawianiem publicznym
raz na zawsze. I tak w 1997 roku stat sie profesjonalnym médwca i
trenerem w tym zakresie. Obecnie jest uwazany za , guru retoryki” w
krajach niemieckojezycznych. Jest najdrozszy, ale wart tej ceny, bo
trenuje ludzi do wygrywania przetargdw. Jako bazowgq, stosuje technike
Mowy Efektywnej — zasady ponizej:

Dziesie¢ zasad Mowy Efektywnej:



Mow krotkimi zdaniami.

Bez przecinkéw. Bez tacznika ,,i".

Po prostu stawiaj kropki.

MoOw w czasie terazniejszym: ,jest 7 maja 2010".

. Mow z cytatami: ,dyrektor departamentu komunikacji méwi: opracuj
plan kampanii wewnetrznej”.

6. Zacznij od trudnosci: ,jednak plan jest zupetnie nie realny”.

7. Mow z liczbg referencyjng (wynik pordownaj z czyms): ,zakfada aktywny
udziat 750 pracownikow”.

8. Zbuduj oczekiwanie: ,mija miesigc”, , koniec kampanii”.

9. Teraz zaskocz: ,w projekcie brato udziat (3 sekundy pauzy)
DZIEWIECSET __ SZESCIEDZSIAT PIEC OSOB.

10. Nie spiesz sie - stalestoqu pauzy pomiedzy zdaniami.

nhwne

Mowa Efektywna - przyktad

Ta technika bedzie jasna jesli teraz pominiemy zasady i przeczytamy
rytmicznie same zdania wypowiadane, stosujac pauzy:

Jest 7 maja 2010.

PAUZA

Dyrektor Departamentu Komunikacji moéwi — opracuj plan kampanii
wewnetrznej.

PAUZA

Jednak plan jest zupetnie nie realny.

PAUZA

Zaktada aktywny udziat 750 pracownikow.

PAUZA

Mija miesigc.

PAUZA

Koniec kampanii.

PAUZA

W projekcie brato udziat ___ (3 sekundy pauzy) DZIEWIECSET __
SZESCIEDZSIAT __ PIEC ___ OSOB.

Gdybysmy uzyli PowerPointa, wynik bytby od poczatku na ekranie. W
tabeli lub na wykresie. Jaka wtedy bytaby uwaga stuchaczy? Ile bytoby
warte nasze osiggniecie tych 965 o0s6b?

I najwazniejsze - czy osigqghiemy jakikolwiek cel, pokazujgc stuchaczom
sam wynik? A skad majq wiedzie¢, czy to duzo czy mato? Stad potrzebne
odniesienie do liczby referencyjnej, do tych 750 osdb nierealnego planu.
Nie tyle liczy sie tres¢, zazwyczaj znana lub spodziewana, a wrazenie,
zaskoczenie, napiecie. To dziata, to sktania do decyzji.

~Wielkie przemdwienia sq zastugq energii, ktéra budzi sie w bezposrednim
kontakcie z cztowiekiem. Obecnie bez komputera, wskaznika
elektronicznego i animacji niewiele osob potrafi odwaznie stana¢ przed



ludzmi. Power Point stat sie bardziej protezg dla stremowanych niz
dodatkiem do ich wysokich umiejetnosci” - podkresla P6hm.

Sam tez od lat szkole biznesmendw, prezeséw, politykéw. Zaczynam od
pytania - co jest twoim celem? Odpowiadajq: zrobi¢ prezentacje. Méwie
wtedy: to wiem, znamy nawet dzien, miejsce i godzine. Pytam raz jeszcze
- co jest twoim celem? Odpowiadajq: przeciez mowitem - zrobic
prezentacje! Ttumacze: mylisz sam cel i Srodek do tego celu. Prezentacja
(mowa, wystgpienie publiczne, wywiad) to narzedzie. Ja pytam o twdj cel,
ktéry tym narzedziem chcesz osiggna¢. Po co méwisz? Do kogo? Do czego
chcesz przekonac stuchaczy? Co majq zrobi¢ po wystuchaniu ciebie? Od
tego zaczyna sie podrdz do ziemi skutecznych prezentacji biznesowych.
Matthias P6hm doskonale nas tam poprowadzi.



